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Hunajata, hunajata:
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0%bs lilkevaihdosta Sa

Lappi-Hunajan
toiminta
perustuu tasma-
tarhaukseen

uolloin vield itsendi-

sessd Lapin kunnas-

sa toimineen Lappi-

Hunajan toimitus-
johtaja Pasi Seikkula tus-
kin osasi edes aavistaa ensim-
miisen kerran Saksaan jou-
lumarkkinamatkalle l4hties-
séifin, millaiselle tielle on as-
tumassa. Nykyisin yrityksen
myyntipiste loytyy jo lidhes
kolmestakymmenestd  joulu-
markkinakaupungista ja pe-
réiti 80 prosenttia sen miljoo-
nan éuron liikevaihdosta tulee
Saksan markkinoilta,

- Olimme mukana Turun
keskiaikamarkkinoilla, missd
vieraillut Turun ystévyyskau-
pungin Rostockin pormestari
esitti kaikille myyjille kutsun
saapua heiddn joulumarkki-
noilleen. Me otimme tilaisuu-
desta vaarin, homma kolahti
heti ja sille tielle ja4tiin, Seik-
kula sanoo.

- Alku ei ollut kuitenkaan
helppo, silld saksalaiset tuot-
tajat yrittivat estad meiddn
osanottomme. Sielld oli kova
pelko siitd, ettd kaukaa idisti
saapuva hunajantuottaja val-
taa markkinat halvalla bulk-
kitavaralla, jatkaa Seikkula.

Tieto vilittyy
GSM-puhelimelia

Lappi-Hunajan eli saksaksi
Arktischer-Honig Finnlandin
ja englanniksi Polar-Honey
Finlandin tuotanto on kui-
tenkin kaikkea muuta kuin
bulkkia. Valikoimista lovtyy

£

Toimitusjohtaja Pasi Seikkula seuraa Onpriya Sievilan

tytskentelyd linkoukseen menevien hunajakennojen kanssa.

rustun tarkkaan valvottuun
tismitarhaukseen, joka kat-
taa kiytinnossd koko wvalta-
kunnan alueen aina napapii-
rille asti. Mehildispest siirre-
tdén sinne, misséd kasvit kuk-
kivat, selvittia Seikkula.

- Keséin aikana pesien paik-
kaa siirretdsin keskim#irin
kolme kertaa Siirrot voivat ol-
la hyvinkin pitkid, mutta ne
tehddén mehildisten ehdoilla,
hén korostaa.

Tieto kulloisenkin tarhaus-

puhelimien avulla.

Pasi Seikkulan mukaan tis-
mitarhaus on vuosien mai-
ritietoisen kehitystyin tuo-
te. Ensimmadisen kerran hin
muistaa miettineensd mahdol-
lisuutta mehildispesien siirta-
miseen parhaille mahdollisil-
le kukkaniityille jo poikavuo-
sinaan.

Lentokilometreja
Finnairia enemman

muun Hill
jaa, jota Pasi Seikkula kutsuu
hunajien samppanjaksi.

- Meidén toimintamme pe-

alueen toimi

desta valittyy  Paisdéntoisesti Lapissa tal-
Lappi-Hunajan toimistoon pe- wvehtivia mehildispesii Lappi-
siin asennettujen digitaalivaa- Hunajalla on kaikkineen noin

kojen, tietokoneiden ja GSM-

300. Mehildisid yhdessa pesés-

niin Eukon Lepytysta kuin Ukon Kesytystakin.

sd on 30 000 - 80 000.
- Mehildisen elinikd laske-
taan sen lentdméssé 1

kincilla tapahtuu puisista ele-
menttimokeistd, jotka seilaavat
8 ja Saksan vililla.

sa, keskimadrin se on noin 800
kilometrii. Olenkin joskus lei-
killini heittinyt, ettdi meille
tulee lentokilometreji enem-
mén kuin Finnairille, Seikku-
la naurahtaa.

Sadonkorjuu pesisti aloite-
taan juhannuksen jilkeen ja
se jatkuu aina elokuun lop-
puun asti, pesit tyhjennetiin
kolme kertaa kesfssd ja tuot-
to on kerralla 40-100 kiloa hu-
najaa.

Kaikki hunaja
omaan myyntiin

Keradmisen jélkeen hunaja-
kennot tuodaan Lappiin, missa
hunaja lingotaan, suodatetaan
ja selkeytetdsin. Viimeinen vai-
he on pakkaaminen, jota teh-
dadn kahdessa vuorossa syys-
kuulta aina joulukuun alkuun
asti.

- Tuotanto on meille toimin-
nan pullonkaula. Vienti nimit-
tdin vetia niin paljon kuin tava-
raa vain suinkin saadaan ulos.
Téstd syystd hunajaa ei riitd
edes kotimaiseen jalleenmyyn-
tiin, se olisi kaikki pois omasta
myynnisti.

- Oman ketjun pitiminen
alusta loppuun on myts kéytta-
jén etu. Se takaa parhaan mah-
dollisen tuoreuden, Pasi Seik-
kula korostaa.

Myyntimarkkinoilla hekti-
sintd aikaa on joulukuu ja ne
saksalaiset  joulumarkkinat.
Lappi-Hunajan myynti mark-

- Suomalainen eksotiikka pu-
ree saksalaiseen asiakkaaseen.
Tésté syystd olen halunnut pi-
tédd kiinni siité, ettd kaikki mei-

_;SKO TANHUANPAA

dén myyjdmmekin ovat suoma-
laisia, PAasadintoisesti kysymys
on saksan kielen opiskelijoista,
paljastaa Seikkula. W

ASKO TANHUANPAA
asko.tanhuanpaa@
satakunnanyrittaja.fi

) KAIKKIALKOI
KUUDESTA PESASTA

Pasi Seikkulan tie yhdeksi Suomen suurimmista huna-
jantuottajista 13hti liikkeelle omasta kodista. Pasin jo
edesmennyt isd Into Seikkula harrasti mehildistarhaus-
ta ja tieto siirtyi helposti isdlta pojalle.

- Sain isdltd ensimmaiset kuusi mehildispesddni lahjaksi,
kun taytin 12 vuotta. Han ilmeisesti halusi kaverin pesille
ja siité se alkoi, itseoppineeksi mehildistarhuriksi itse-
ddn tituleeraava Pasi Seikkula kertoo.

= Peruskoulun jdlkeen valmistuin tydkaluvalmistajan
ammattiin, mutta seitseman kuukautta Oraksella riitti.
Perustin 1991 oman yrityksen eli Pasiina Oy:n, jonka ali-
toiminimi Lappi-Hunaja on, han selvittda.

Toiminta alkoi kotitalon autotallissa, mista se siirtyi ny-
kyiseen paikkaansa Lapin Pydrnin vanhaan kivinavet-
taan 1994.

Lappi-Hunajan liikevaihto oli viime vuonna noin miljoona
euroa. Yritys tyollistda vakituisesti seitseman ihmistd,
mutta kiihkeimpdan sesonkiaikaan tyéntekijoita on vii-
tisenkymmenta.

Hunajan lisaksi Lappi-Hunajan tuotevalikoimaan kuuluu
myds hunajaisia sinappeja ja salaatinkastikkeita.

Loppuun varmasti kaikkien mieless& oleva henkildkoh-
tainen kysymys Pasi Seikkulalle. Eli montako kertaa me-
hildinen on sinua pistanyt?

- Tuhansia pistoja on tullut, mutta onneksi mehildiset
ovat nykyisin paljon lauhkeampia kuin minun nuoruu-
dessani, 44-vuotias Seikkula vaittds. m




